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INTRODUCTION

Pierre Gattaz, président du MEDEF
Alain Bentéjac, président du Comité national des conseillers du commerce exterieur de la France (CNCEFF)

LES BESOINS DE L’ENTREPRISE FRANCAISE

« Quelle capacité de financement pour les entreprises exportatrices ? »
Partir & Uinternational requiert des ressources financiéres, tant en haut de bilan qu’en bas de bilan. Comment identifier

les solutions disponibles pour les acquérir 3 temps ? Cornment les mettre en ceuvre 7
e Gilbert Canaméras, président de Finance et Risque Conseil

» Alain Renck, directeur, chargé de mission d'Export, Bpifrance

® Frédéric Sanchez, président de Fives

* Régis Toussaint, président directeur général de Cofrépéche

LES BESOINS DU CLIENT DE L’ENTREPRISE FRANCAISE

« Un monde qui change - Ce qui se passe ailleurs »

Gagner un contrat d’exportation en prenant linitiative d'offrir une solution de financement & mon client. Investir en
protégeant mon actif de r;sques politiques... Comment bien utiliser les solutions d’assurance et de financement qui
existent pour me développer a U'international ? Certaines nous manquent-elles en France ?

e Henri d’Ambriéres, président d'HDA Conseil

e Olivier Picard, président d'Ellipse Projects

* Anne Crépin, Deputy Head of Export Credit, SFIL

e Olivier Paul, Glohal Head of Trade and Banking Flow, BNP Paribas

CONCLUSION

Marie-Ange Debon, présidente de la commission Internationalisation et Exportation du MEDEF
Thomas Courbe, directeur général adjoint, direction générale du Trésor

Animatrice : Christine Gilguy, rédactrice en chef, Le Moci
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